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1. Sumario do Acérdao do Supremo Tribunal de Justiga, de 25 de Janeiro de 20113:

«I — O contrato de franquia € um contrato bilateral ou sinalagmatico, atipico, regendo-se
pelas disposi¢cdes gerais que regulam os contratos, aplicando-se, sempre que possivel e se
revele adequado, por analogia, o regime do contrato de agéncia (DL n.° 178/86, de 02-07),
por ser o contrato tipico mais préximo.

Il — A declaragao resolutiva pode fazer-se mediante declaragdo a outra parte, como
resulta do art. 436.°, n.° 1, do CC. Trata-se de uma declaragéo recepticia que se torna eficaz
logo que chega ao destinatario ou é dele conhecida (art. 224.°, n.° 1), tornando-se, entao,
irrevogavel (art. 230.%, n.° 1).

Il = O credor, independentemente do direito a indemnizagéo, face ao regime geral
delineado pelo Cadigo Civil, pode resolver o contrato, em caso de incumprimento culposo da
prestacéo por parte do devedor.

IV — No que toca a resolugéo do contrato de franquia deve atender-se ao disposto no art.
30.° do DL n.° 178/86, de 02-07, podendo o contrato ser resolvido, nos termos da al. a) desse

* Investigador Associado do Instituto Juridico Portucalense (I.J.P.); Docente da Escola Estatal Superior de Gestédo do I.LP.C.A;;
Director do Curso de Licenciatura em Solicitadoria; Membro do Conselho Técnico-Cientifico da E.S.G.; Membro do Conse-
Iho Pedagogico da E.S.G.; Membro da Comissdo para a Prevencao da Corrupgéo no I.P.C.A.; Investigador Permanente do
Centro de Investigacdo em Contabilidade e Fiscalidade (C.I.C.F.); Professor Auxiliar Convidado da Faculdade de Direito da
Universidade Portucalense Infante D. Henrique; Doutor em Direito pela Faculdade de Direito da Universidade de Coimbra;
Mestre em Direito e Especialista em Ciéncias Juridico-Criminais pela Faculdade de Direito da Universidade Catdlica; Licen-
ciado em Direito pela Faculdade de Direito da Universidade de Coimbra; Investigador-convidado no Max-Planck-Institut fiir
auslandisches und internationales Strafrecht, Freiburg im Breisgau, Baden-Wiittemberg, Deutschland-Alemanha. Tem uma série
de publicagdes, nomeadamente na Editora Jurua (Brasil), Aimedina e Coimbra Editoras (Portugal), assim como ja organizou
uma série de seminarios e fez varias palestras. Desde ha varios anos que, entre outras unidades curriculares, lecciona, no
ensino superior publico e também cooperativo, direito privado, nomeadamente, direitos dos contratos, direito empresarial e
financeiro, mas também ja leccionou nogdes gerais do direito e direito comercial e das sociedades comerciais

1 Juiz Conselheiro Garcia CALEJO (Relator), Juiz Conselheiro Hélder ROQUE e Juiz Conselheiro Sebastido POVOAS.

2 Judge Counsellor Garcia CALEJO (Reporter), Judge Counsellor Hélder ROQUE and Judge Counsellor Sebastido POVOAS.
3 Juiz Conselheiro Garcia CALEJO (Relator), Juiz Conselheiro Hélder ROQUE e Juiz Conselheiro Sebastido POVOAS.
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preceito, se a outra parte faltar ao cumprimento das suas obrigagdes, se pela sua gravidade
ou reiteragdo nao seja exigivel a subsisténcia do vinculo contratual.

V — Aresolucao do contrato pode operar, também, com base na al. b) do art. 30.° daquele
diploma, i.e., se ocorrerem circunstancias que tornem impossivel ou prejudiquem gravemente
a realizagao do fim contratual, em termos de néo ser exigivel que o contrato se mantenha até
expirar o prazo convencionado ou imposto em caso de denuncia.

VI — Face a esta causa (cf. art. 30.° al. b)) a resolugéo ndo depende de qualquer incum-
primento culposo por banda da outra parte. Como contrato de cooperagao, essencial néo &
o comportamento dos contraentes mas o fim a que o contrato se propde. Dai que a norma
expressamente conceda a possibilidade de resolugdo no caso de ocorrerem circunstancias
que tornem impossivel ou prejudiquem gravemente a realizagao do fim do contrato.».

2. Texto completo do Acérdao do Supremo Tribunal de Justiga, de 25 de Janeiro de
2011, Juiz Conselheiro Garcia CALEJO (Relator), Juiz Conselheiro Hélder ROQUE e Juiz
Conselheiro Sebastido POVOAS: cfr. http://www.dgsi.pt , 21 de Abril de 2011.

3. Anotacao:

3.1. Introdugao a anotagao:

Embora o acérdao em analise refira, no seu sumario, algumas das caracteristicas essen-
ciais que caracterizam o contrato de franquia e/ou, grosso modo, o franchising, no ordenamento
juridico portugués, parece-nos importante apontar ja uma possivel definigdo de qual é o seu
«real significado» doutrinal e, por designagao, sentido juridico? Qual é? Ou melhor, qual pode
ser entre outros possiveis, pois ndo se pretende construir aqui qualquer definigdo absoluta ou
com um valor de uma eternidade hermética.

Baseando-nos em A. Pinto Monteiro,* em J. Coutinho de Abreu,® mas também em M.
Pestana de Vasconcelos,® podemos chegar a varias definicdes daquilo que possa ser um
contrato de franquia. Também J. Engracia Antunes, entre outros exemplos possiveis da dou-
trina juridica lusitana, nos fornece o seu proprio ponto de vista sobre este assunto, i.e., uma
eventual definigdo do contrato de franquia.” Existem ainda definigdes jurisprudenciais.® Mas

4 MONTEIRO, Anténio Pinto, in «Direito Comercial. Contratos de distribuicdo comercial», Coimbra, 3.2 Reimpressao, 2009, p.
121, ISBN 9789724016146.

5 ABREU, Jorge M. Coutinho de, in «Da Empresarialidade § As Empresas no Direito», Colecgao Teses, Aimedina, Coimbra,
1996, p. 63: «... é tipico dos contratos de franquia (industrial, de distribuicdo ou de servigos) obrigar-se o franquiador a
proporcionar o uso de (um ou mais) sinais distintivos (nomes e insignias de estabelecimento, marcas) e outros objectos da
propriedade industrial (patentes, modelos de utilidade e industriais, etc.), bem como a comunicar saber-fazer e a prestar
assisténcia técnica ao franquiado — ficando este obrigado ao pagamento de uma contrapartida financeira, a respeitar o quadro
operativo imposto pelo franquiador e a permitir controlos por parte deste ('*°). Assim sendo, é possivel chegar muitas vezes
a conclusado que é preponderante o papel do franquiador na formacéo da corrente de clientela ligada a exploragdo exercida
pelo franquiado — aquele devendo reconhecer-se, por conseguinte, a propriedade do fonds ('').». ISBN 972-40-0956-4.

6 VASCONCELOQOS, L. Miguel Pestana de, in «O Contrato de Franquia (Franchising)», 2. Edigdo, Almedina, Coimbra, 2010,
p. 27, refere a seguinte definicdo: «... franchising sera, naquela que nos parece ser a definicdo legal mais completa, o
“contrato pelo qual alguém (o franquiador) autoriza e possibilita que outrem (franquiado), mediante contrapartidas, actue
comercialmente (produzindo e/ou vendendo produtos ou servigos), de modo estavel, com a férmula de sucesso do primeiro
(sinais distintivos, conhecimentos, assisténcia) e surja aos olhos do publico com a sua imagem empresarial, obrigando-se o
segundo a actuar nestes termos, a respeitar as indicagdes que lhe forem sendo dadas e a aceitar o controlo e fiscalizagdo
a que for sujeito™“®». ISBN 978-972-40-4123-0.

7 ANTUNES, José A. Engracia, in «Direito dos Contratos Comerciais», Reimpressao, Alimedina, Coimbra, 2011, p. 451: «contrato
pelo qual um empresario — o franquiador — concede a outro empresario — o franquiado — o direito de exploragéo e fruicdo
da sua imagem empresarial e respectivos bens imateriais de suporte (mormente, a marca) no ambito da rede de distribuigao
integrada do primeiro de forma estavel e a troco de uma retribuigéo.». ISBN 9789724039350.

8 V\.g. cfr. o Ac. do S.T.J., de 19/10/2010, Juiz Conselheiro Salazar CASANOVA (Relator), Juiz Conselheiro Azevedo RAMOS
e Juiz Conselheiro Silva SALAZAR, o qual refere nomeadamente no sumario que: «I — O contrato de franquia € um contrato
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também ja é possivel encontrar, com relativa facilidade, definigbes do contrato de franquia
bem mais prosaicas.®

No fundo, desde uma perspectiva juridica e econémica, podemos entender o contrato
de franquia como uma espécie de «consoércio», ou «parceria», no qual uma organizagao —
rectius, uma organizagao empresarial — com sucesso efectivo, e/ou potencial (em face daquilo
que é contratualizado e/ou «prometido»), proporciona a terceiros o direito de, nomeadamente:
a) explorar os seus produtos e/ou servicos; b) utilizar, designadamente, a marca comercial
e/ou ainda de aplicar os seus respectivos métodos de gestdo e afins, recebendo, também,
possiveis contrapartidas financeiras. O contrato de franquia é atipico, obedecendo, pois, a uma
liberdade de forma e de conteudo. E habitual, alias, figurar o «contrato de franquia» como
«contrato de adesdo»."

Poder-se-a perguntar qual é o conteido mais comum num contrato de franquia? Bem,
sem pretensdes de fornecer aqui um respectivo cariz exaustivo, eis alguns dos possiveis com-
ponentes deste género de contrato, ainda assim, muitos deles, basicos: 1.° identificagdo das
partes; 2.° reconhecimento do correspondente objecto contratual; 3.° definigdo dos deveres e
dos direitos de cada um dos outorgantes; 4.° clausulas de indole territorial; 5.° clausulas de
hipotética ndo-concorréncia; 6.° clausulas que incidam sobre questdes de confidencialidade;
7.° as chamadas «clausulas penais»; 8.° clausulas referentes ao terminus do contrato — ou
nao fosse «Términus», também ele, o «Deus romano das fronteiras» e o «contrato de fran-
quia» um «contrato “de tendéncia” mundial ou global»; 9.° eventuais compromissos arbitrais;
10.° comprovativos da titularidade da marca; 11.° demais aspectos e eventuais evocacoes
contratuais, desde que de acordo com a Constituicdo e o ordenamento juridico em questao.

Sao reconhecidas algumas vantagens ao «contrato de franquia», como por exemplo:"
gera economias de escala; fortalece a marca; possibilita a expansao do negdcio com recursos
de terceiros; favorece a actuagdo em mercado competitivo; garante a utilizagédo de uma marca
consolidada, com tecnologia e metodologia ja testadas; minimiza riscos de abertura de um
negocio préprio; proporciona orientagao e assisténcia na administragao do negdcio e beneficios
com a expansao da rede; gera grande rentabilidade, entre outras potenciais. Mas também ha

sinalagmatico.». § «Il — Ao pagamento do preco por parte do franquiado corresponde, por parte do franquiador, a obrigacédo
de Ihe proporcionar o uso dos seus sinais distintivos, a prestagdo do Know-How necessario, a assisténcia técnica.».

9 Cfr. http://pt.wikipedia.org/wiki/Franquia , 25/4/2011, em «portugués com agucar»: «Franquia ou franchising é uma estratégia
utilizada em administragdo que tem como propdsito um sistema de venda de licenca, onde o franqueador (detentor da marca)
cede ao franqueado (autorizado a explorar a marca) o direito de uso da sua marca ou patente, infraestrutura, know how e
direito de distribuicdo exclusiva ou semi-exclusiva de produtos ou servigos. O franqueado, por sua vez, investe e trabalha
na franquia e paga parte do faturamento ao franqueador sob a forma de royalties. Eventualmente, o franqueador também
cede ao franqueado o direito de uso de tecnologia de implantagéo e administragéo de negdcio ou sistemas desenvolvidos
ou detidos pelo franqueador, mediante remuneracéo direta ou indireta, sem ficar caracterizado vinculo empregaticio.». § «E
obrigatéria a apresentagdo de uma circular de franquia pelo franqueador, indicando as condigbes gerais do negdcio juridico.
Embora possibilite retorno mais rapido, a compra de uma franquia geralmente exige um investimento inicial alto pois é preciso
prever custos com local de instalagéo, equipamentos e pessoal.». § «As técnicas, ferramentas e instrumentos utilizados nas
melhores redes de franquias vém sendo utilizados para otimizar o desempenho doutros tipos de canais de vendas, como
redes de revendas, de representantes comerciais, de assisténcias técnicas, de distribuidores e outros.».

CORDEIRO, Anténio Menezes / COSTA, Mario Julio de Almeida, in «Clausulas Contratuais Gerais», Almedina, Coimbra,
1995, passim. ISBN 9789724000466; e in «Noétula sobre o Regime das Clausulas Contratuais Gerais § Apos a Revisdo do
Diploma que Instituiu a sua Disciplina», Universidade Catélica Editora, Lisboa, 1997, passim. 9789729430985; e BARROS,
José M. de Aratjo, in «Clausulas Contratuais Gerais § DL N.° 446/85 — ANOTADO § RECOLHA JURISPRUDENCIAL»,
Wolters Kluwer Portugal, Coimbra Editora, 2010, passim. ISBN 978-972-32-1823-7; e PRATA, Ana, in «Contratos de Adesao
e Clausulas Contratuais Gerais», Almedina, Coimbra, 2010, passim. ISBN 9789724042596.

BANDEIRA, Gongalo S. de Melo, 28/5/2010, in «Seminario no IPCA evidenciou potencialidades do “franchising”», Diario
do Minho, Braga, seguindo de perto, RIBEIRO, José Antonio; Distrito de Braga, Barcelos, Portugal — 24 de Maio de 2010:
Seminario «O Franchising (Franquia) e o Direito dos Contratos», organizado pela Direc¢do do Curso de Solicitadoria (Gongalo
S. de Melo Bandeira), da Escola Superior de Gestao do |.P.C.A., entre as 18.30Hrs e as 20.30Hrs, no auditério 1 da E.S.G.,
Campus do Instituto Politécnico do Cavado e do Ave, Barcelos; este Seminario teve como oradores José Anténio RIBEIRO
(«O Franchising (Franquia)»), empresario, advogado, gestor e proprietario de inUmeras empresas incluindo a sociedade
transnacional CHARIB, Prémio Melhor Franchising (Franquia) de Origem Portuguesa em 2009 e Top-10 nos ultimos trés
anos, e o Prof. Doutor Gongalo de Melo BANDEIRA («O Direito dos Contratos»), docente da E.S.G./I.P.C.A. e advogado.
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desvantagens, pois «nem tudo sao rosas», como por exemplo: custos com direito de entrada;
custos com royalties (e/ou «direitos» de uso de marca, etc., como ja referido) e custos com
taxa de publicidade, entre outras.

3.2. A questao da resolugdo em termos gerais:

Desde logo, é preciso ndo esquecer que o ordenamento juridico portugués esta num
didlogo incessante com o direito europeu e mundial e, nomeadamente, com o direito anglo-
-saxonico e anglo-americano. No contexto da «mundializagéo dos contratos», estamos perante
o0 «Hermes» e o «Mercurio», ou as «torres gémeas» — salva a ironia! —, do comércio a nivel
mundial, para nao dizer «global». Ainda para mais quando estamos a falar de «contrato de
franquia»... Ora, este intercambio comunicacional reintroduz e desenvolve, ainda mais, «novos-
-velhos problemas» de harmonizagdo e mesmo (in)compreenséo juridicas mutuas. Os contratos
e a sua resolugdo sado alguns desses problemas.'

A titulo de exemplo nacional, refere o actual artigo 432.°/1 do cédigo civil portugués que
a resolucéo do contrato € admitida com fundamento «na lei ou em convencgéo». Acrescentando
no respectivo n.° 2 o seguinte: «A parte, porém, que, por circunstancias ndo imputaveis ao
outro contraente, ndo estiver em condi¢des de restituir o que houver recebido ndo tem o direito
de resolver o contrato.». Sera de pré-concluir que a restricdo deste n.° 2 é tanto aplicavel no
que diz respeito a resolugéo contratual, como a resolugao legal? Ainda hoje, questdo nao é
liquida. A resolugdo também deve ser apelidada de «rescisdo» quando estamos a nos referir
a existéncia duma «justa causa» no respectivo contexto contratual. E suficiente, todavia, nos
concentrarmos no correspondente n.° 1 da norma juridica, antes referida, para levantarmos
uma série de interrogagdes. Um dos problemas principais sera porventura saber como € que
os outros ordenamentos juridicos, que nao o portugués, tratam desta questdo? Bastara uma
simples intui¢ado juridica para, no minimo, desconfiar sobre a existéncia de qualquer uniformi-
dade nas solugdes apresentadas por diferentes ordenamentos juridicos. E, mais do que isso,
diversos sistemas juridicos mundiais. Seja dentro da prépria Europa, «nem toda ela continentaly,
do ponto de vista juridico, seja, portanto, muito para além da Europa mais ou menos proxima.

No ordenamento juridico portugués — no que concerne aos contratos no Direito civil
— deparamos, por conseguinte, com uma resolug¢ao legal e uma resolugdo convencional. A
resolugao convencional pode ser constituida ao mesmo tempo da contratualizagéo efectiva
ou, pelo contrario, num espago de tempo posterior. A resolugéo €, igualmente, materializavel
de forma extrajudicial por intermédio da declaragao a contraparte ou por meio do recurso
ao Tribunal. Por regra, esta subentendido que o autor deve evocar e provar os pretextos da
resolugcdo em si mesma.

Depois de expurgados os problemas laterais, tudo se resume ao facto de que se uma
parte ndo cumprir, tem a outra parte a hipotese de resolver esse mesmo contrato. Estamos a nos
referir, como parece ser claro, a uma «condi¢ao imprépria» que, por via da legislagcéo, estaria
inserida em um determinado contrato com prestagdes reciprocas ou contrato sinalagmatico.
A condigao resolutiva tacita funcionaria igualmente assim que se verificasse o incumprimento
definitivo do contrato susceptivel de atribuigdo ao devedor. O que acontece em uma série de
situagdes que estdo plasmadas no presente cédigo civil portugués.

Incorrendo numa breve exploragéo do direito comparado, cedo nos apercebemos que
podem existir diferentes solugbes para o problema da «resolu¢do do contrato no direito civil».
Assim, no direito inglés, e no quadro referido, para existir a «resolugdo no contrato» devera
existir uma «violagéo fundamental do contrato». Ja no presente direito teutonico, o devedor

2. MONTEIRO, Anténio Pinto, «Erro e Vinculagdo Negocial», Editora Almedina, Coimbra, 2.2 Reimpressdo da Edigdo de Novem-
bro de 2002, 2010, passim, ISBN 9789724017006; OLIVEIRA, Nuno M. Pinto, in «Estudos Sobre o Nado Cumprimento das
Obrigagdes», Editora Almedina, Coimbra, 2.2 Edigédo, 2009, passim, ISBN 978972403884 1; PINTO, Paulo Mota, in «Interesse
contratual negativo e interesse contratual positivo», vol. I, ISBN 978-972-32-1653-0 e I, ISBN 978-972-32-1647-9, Coimbra
Editora, Coimbra, 2008, passim, ISBN 978-972-32-1654-7.
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como que tem «direito a duas chances». Ha uma tolerancia dentro do respectivo contexto.
Antes, neste campo, e a titulo de comparagéo, o direito germanico afigurava-se similar ao actual
direito portugués! Nao deixa de ser fundamental também, entre outros aspectos, perceber se
nao existira um principio geral no ordenamento juridico portugués relativo a designada «ideia
de inexigibilidade». O objectivo seria conseguir ultrapassar o facto da resolugao apenas poder
ser fundamentada em «convengéo ou na lei». Podemos, v.g., descobrir a ideia de «impossibi-
lidade» noutras areas juridicas, que nao apenas a do direito civil portugués original e padrao.
E o caso do — em um momento posterior, mais auténomo — direito do trabalho ou do direito do
arrendamento. Nestas sub-areas do Direito existem manifestas «zonas novas de resolugdo»
que tém caracteristicas muito proprias.

E porventura também o caso do «contrato atipico de franquia» ao qual a jurisprudéncia
portuguesa «costumay aplicar por analogia (embora nem sempre seja assim!), mas também
«por tradigdo doutrinal», as regras do «contrato tipico de agéncia»."® Existem, inclusive,
exemplos que, sendo recentes, advém do Supremo Tribunal de Justi¢a.'* Embora nem toda a
jurisprudéncia faca esta aplicagdo analdgica, como, alids, ja se chamou a ateng&o.”™ O que,
nao deixa de ter um significado juridico e cientifico, em termos bem concretos.

Pode-se entédo colocar, entre outras questdes, uma pergunta: sera possivel localizar
um «conceito de violagao fundamental de contrato para o direito civil portugués em sentido
amplo»? Ou deveria ser feita alguma reforma legislativa que racionalizasse uma série de
diferentes hipdteses de «resolucdo contratual»?

3.3. A questédo da resolucdo no «contrato atipico de franquia»:

Segundo o «Acérdao do Supremo Tribunal de Justiga, de 25 de Janeiro de 2011», aqui
em anotagao, «O contrato de franquia € um contrato bilateral ou sinalagmatico, atipico, regendo-
-se pelas disposi¢des gerais que regulam os contratos, aplicando-se, sempre que possivel e
se revele adequado, por analogia, o regime do contrato de agéncia (DL n.° 178/86, de 02-07),
por ser o contrato tipico mais préximo.». Sendo que € no art. 1.° do «Regime do Contrato de
Agéncia ou Representagdo Comercial» (de modo abreviado, RCARC)'® que podemos encontrar
a definicdo de «Contrato de Agéncia»: «Agéncia é o contrato pelo qual uma das partes se
obriga a promover por conta da outra a celebragado de contratos, de modo auténomo e estavel
e mediante retribuicdo, podendo ser-lhe atribuida certa zona ou determinado circulo de clien-
tes.». Ora, no caso de pretendermos saber como é aqui encarado o «instituto da resolugao»,
temos que recorrer ao respectivo art. 30.° do RCARC. Assim, refere o art. 30.° do RCARC: «O
contrato de agéncia pode ser resolvido por qualquer das partes: a) Se a outra parte faltar ao
cumprimento das suas obrigagbes, quando, pela sua gravidade ou reiteragao, nao seja exigivel
a subsisténcia do vinculo contratual; b) Se ocorrerem circunstancias que tornem impossivel
ou prejudiquem gravemente a realizagao do fim contratual, em termos de nao ser exigivel que
o contrato se mantenha até expirar o prazo convencionado ou imposto em caso de denun-
cia.». Ou seja, neste ultimo caso, como refere A. Pinto Monteiro:'” «qualquer contraente pode

3 Cfr. o Decreto-Lei n.° 178/86, de 3 de Julho, o qual regulamenta o contrato de agéncia ou representagdo comercial, Ministério
da Justica, S.I, D.R. n.° 150, p. 1575-1580, alterado, depois, pelo Decreto-Lei n.° 118/93, de 13 de Abril.

4 E o0 caso do Ac. do S.T.J. que estamos aqui a anotar de modo muito breve e apenas em alguns dos seus aspectos: Acérdao
do Supremo Tribunal de Justica, de 25 de Janeiro de 2011, Juiz Conselheiro Garcia CALEJO (Relator), Juiz Conselheiro
Hélder ROQUE e Juiz Conselheiro Sebastido POVOAS.

% Ac. do S.T.J., de 19/10/2010, Juiz Conselheiro Salazar CASANOVA (Relator), Juiz Conselheiro Azevedo RAMOS e Juiz
Conselheiro Silva SALAZAR.

6 Cfr. o Decreto-Lei n.° 178/86, de 3 de Julho, o qual regulamenta o contrato de agéncia ou representagdo comercial, Ministério

da Justiga, S.I, D.R. n.° 150, p. 1575-1580, alterado, depois, pelo Decreto-Lei n.° 118/93, de 13 de Abril.

In «Contrato de Agéncia», «2.2 Edigao Actualizada § Novo Regime: DL 118/93, de 13/4-Directiva 86/653/CEE, de 18/12/1986»,

Editora Almedina, Coimbra, 1993, pp. 98 e 99, ISBN 972-4046-4. Entretanto ja existe a 7.2 Edigdo com o ISBN 9789724044057.

A 2.2 Edicado é aquela que, contudo, é citada no Ac. aqui em anotacdo. Porventura ndo deveria ter sido assim. De qualquer

modo, o Decreto-Lei n.° 118/93 de 13 de Abril, constituiu a Ultima alteragdo ao RCARC. Refere ainda MONTEIRO, Anténio
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socorrer-se da resolugdo apesar de o contrato estar a ser regularmente cumprido, quando se
verificar alguma circunstancia que impossibilite ou faga perigar gravemente o fim do contrato.
Decisivo €, também aqui, que, por via disso, ndo seja exigivel a subsisténcia do contrato até
expirar o prazo convencionado (nos contratos celebrados por tempo determinado)... Trata-se
de fundamento objectivo, baseado em circunstancias respeitantes ao proprio contraente que
decide resolver o contrato ou a contraparte (v.g. perda do mercado de bens ou servigos que
constituem objecto da agéncia, por razdes alheias ao respeito, por qualquer das partes, das
respectivas obrigagdes). Trata-se, em suma, de uma situacéo de “justa causa”, ndo por forca
de qualquer violagao dos deveres contratuais, mas por forgca de circunstancias ndo imputaveis
a qualquer das partes que impossibilitem ou comprometam gravemente a realizagdo do escopo
visado.». Nao obstante, e antes de prosseguirmos, podemos ja chegar a uma pré-conclusao:
€ que, conforme vimos no inicio desta anotagéo, as definicbes de «contrato (atipico, por sinal)
de franquia» e «contrato (tipico, por sinal) de agéncia» sédo bastante diversas. Por outro lado,
nao existe qualquer espécie de «maxima ontolégica» que nos obrigue a aplicar as regras do
«contrato (tipico) de agéncia» ao «contrato (atipico) de franquia». Entdo porqué aplicar as
regras do «direito de resolucao» que constam do «contrato (tipico) de agéncia» ao «contrato
(atipico) de franquia», quando as primeiras sao bastante diversas das regras do «direito de
resolucao» que constam do codigo civil? Porqué ndo aplicar as regras gerais do «direito de
resolucao» que constam do proprio codigo civil portugués — art.s 432.° e ss. e, porventura,
art.s 801.° e ss do cddigo civil portugués'® — ao «contrato (atipico) de franquia»? Bem sabendo
que, por regra e/ou costume, nem sequer essas regras do coédigo civil portugués sao aplica-
veis em outros «grandes paises» pertencentes a Unido Europeia (semelhantes, por exemplo,
a uma verséao anterior da lei alema civil quanto ao «direito de resolugéo»), nem essas regras
sdo, em principio, aplicaveis nos chamados «contratos comercias internacionais» ocorridos
entre organizagodes internacionais de diferentes nagdes? Parece-nos que o facto de existirem
tantas regras diferentes para operar o «direito de resolugdo», mesmo dentro do ordenamento
juridico portugués, coloca em causa a propria cientificidade juridica pratica — a falta de melhor
expressao — da aplicagao racional e, com o minimo de uniformidade, do préprio direito. Para
qué tantas regras diferentes? Para qué tanta inseguranca juridica? Sera isto mais um sinal do
«(inicio) do préprio fim do direito civil»? Ainda para mais quando ja se pensa na uniformizagcao
da lei civil no seio da Unido Europeia. Embora, na pratica, cada um dos paises, sobretudo os
paises pertencentes as principais escolas do direito — Alemanha, Franca, Italia... e Espanha,
por arrasto: neste ultimo caso com profundas divisdes dentro de si mesma, Catalunha e Madrid
ou «Messi e Ronaldo»!"® —, ndo se entenda e procure, cada um dentro do seu egoismo juridico
e cientifico «nacionalistico», fazer o «seu préprio cédigo civil»!

4. Conclusoées:

Assim, parece-nos que o principal defeito deste Acorddo do Supremo Tribunal de Justica,
de 25 de Janeiro de 2011, é que nao consegue explicar de modo cabal porque é que, quanto
ao problema do «direito de resolugcao» se tem que aplicar, de modo quase automatico e sem
discusséao, as regras da «resolugdo» que constam do «Regime do Contrato de Agéncia ou

Pinto: «Note-se, por ultimo, que a resolucdo, com este fundamento, ndo obsta ao direito a uma indemnizacdo segundo a
equidade, nos termos do artigo 32°, n° 2».

8O Acodrdédo do Supremo Tribunal de Justiga, de 25 de Janeiro de 2011, parece recusar a aplicagdo dos art.s 801.° e ss. do
caédigo civil, contudo néo justifica com plenitude porque tém que se aplicar as regras do RCARC?

'® Citamos as palavras, que geraram entdo alguns sorrisos, da Prof.2 Doutora Maria Paz GARCIA RUBIO, da Faculdade de
Direito da Universidade de Santiago de Compostela e do respectivo Comité de Organizagédo, aquando do encerramento do
«Coloéquio | Franco-Espanhol Sobre o Direito das Obrigagdes — Os Pré-Projectos de Reforma do Direito das Obrigacdes»,
ocorrido nos dias 17 e 18 de Fevereiro de 2011 em Santiago de Compostela, Galiza, e onde estivemos presentes (18/2/11,
cerca das 20.00Hrs locais).
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Representagdo Comercial» (de modo abreviado, RCARC)?. Bem sabendo todos que o «con-
trato» portugués (atipico) de «franquia» esta regulado em outros ordenamentos juridicos de
forma devida e pormenorizada. Deste modo, enquanto o «contrato (atipico) de franquia» nao
for um «contrato tipico» no contexto do ordenamento juridico portugués, cremos que deverao
ser aplicadas as normas juridicas civis gerais civis, mormente do cédigo civil portugués. E,
somente na sua insuficiéncia comprovada, concreta — ai sim! — e, de modo nenhum, ontoldgica,
deveremos recorrer as regras do RCARC.

E que, como vimos na introdugdo deste trabalho, existem grandes diferengas entre um
«contrato de franquia» e um «contrato de agéncia». Diversidades essas ndo apenas ao nivel
da definigdo tedrica basica, mas também na concretizagéo pratica destes dois muito diferentes
contratos. Ainda para mais quando — e por isso mesmo também: trata-se duma «pescadinha-
-de-rabo-na-boca» — um dos contratos ndo esta regulado no ordenamento juridico portugués
(a franquia é atipica), mas esta regulado em muitos outros ordenamentos juridicos nacionais
que pertencem a organizagdes econdmicas, sociais, politicas e culturais, das quais Portugal
faz parte integrante. Ora, no meio da chamada mundializagéo ou globalizagao esta desarmonia
prejudica o desenvolvimento econdmico-social. Pelo que, a solugéo — antes de chegarmos ao
«contrato de franquia» universal (... o que ainda esta longe, para o bem e para o mall) —, &,
a solucao €, diziamos, regular o mais rapidamente possivel, em forma de Lei ou de Decreto-
-Lei, aquele que sera o futuro ex-atipico «contrato de franquia». A importancia da «franquia»
é demasiado grande no seio do sistema econdmico capitalista mundial. Quer se simpatize
com este modo de fazer negdcio, quer ndo se simpatize. Esta em causa navegar de modo a
aproveitar a direc¢édo da forga do vento mundial e/ou global. Ideologias a parte, a mundializa-
¢ao elou globalizagdo, como tudo na vida — ja nos «Descobrimentos» portugueses! —, pode
ser negativa, aqui e ali, ou positiva, aquém e além mar. Mesmo do ponto de vista juridico e
cientifico. Repare-se no potencial de crescimento que ainda tem em Portugal: em nimeros de
2010, a «franquia» tinha um peso de 3,1% no P.1.B. (produto interno bruto) portugués, quando
em paises como o México ou os E.U.A., apresenta taxas respectivas de 15 e 50%!?'

A regulacao legislativa do «contrato de franquia» no ordenamento juridico portugués
levaria quica, ndo so a decisbes mais exactas do ponto de vista juridico-cientifico — e, portanto,
mais justas —, mas também ao incentivo do «contrato de franquia» e, por conseguinte, da
actividade econémica em Portugal e, designadamente, do emprego. Fazendo uma clara ponte
entre o juridico e o econémico, com efeitos sociais, politicos, culturais, mas também — sempre
o mais dificil nas palavras do grande historiador Fernand Braudel — mentais.

20 Cfr. o Decreto-Lei n.° 178/86, de 3 de Julho, o qual regulamenta o contrato de agéncia ou representagéo comercial, Ministério
da Justiga, S.I, D.R. n.° 150, p. 1575-1580, alterado, depois, pelo Decreto-Lei n.° 118/93, de 13 de Abril.

BANDEIRA, Gongalo S. de Melo, 28/5/2010, in «Seminario no IPCA evidenciou potencialidades do “franchising”», Diario
do Minho, Braga, seguindo de perto, RIBEIRO, José Antonio; Distrito de Braga, Barcelos, Portugal — 24 de Maio de 2010:
Seminario «O Franchising (Franquia) e o Direito dos Contratos», organizado pela Direc¢do do Curso de Solicitadoria (Gongalo
S. de Melo Bandeira), da Escola Superior de Gestao do |.P.C.A., entre as 18.30Hrs e as 20.30Hrs, no auditério 1 da E.S.G.,
Campus do Instituto Politécnico do Cavado e do Ave, Barcelos; este Seminario teve como oradores José Anténio RIBEIRO
(«O Franchising (Franquia)»), empresario, advogado, gestor e proprietario de iniUmeras empresas incluindo a sociedade
transnacional CHARIB, Prémio Melhor Franchising (Franquia) de Origem Portuguesa em 2009 e Top-10 nos ultimos trés
anos, e o Prof. Doutor Gongalo de Melo BANDEIRA («O Direito dos Contratos»), docente da E.S.G./I.P.C.A. e advogado.
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